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DÉFINIT ION ET TYPES DE SCORE

Editeur et propriétaire du référentiel Kaviar, très utilisé dans le secteur
associatif pour le topage et le recrutement des middle et grands
donateurs, le groupe HSK Partners innove et vous propose le Score Legs
Oreiva. Un score fait pour chaque association, quelle que soit sa taille ou
son expérience du Legs.

Ce score qualifie l’ensemble des foyers français ayant une appétence au
Legs. Il a été construit à partir d’une enquête téléphonique dédiée,
réalisée auprès de 5 000 donateurs. Celle-ci a permis d’identifier des
profils de testateurs et d’intentionnistes legs avérés.

Son objectif est de permettre aux associations et aux fondations qui ne
disposent pas ou peu de testateurs d’identifier des potentiels dans leurs
propres bases de données comme dans des bases externes.

Solution unique, c’est un réel complément aux scores Legs spécifiques,
pour ceux qui cherchent à affiner leurs résultats et optimiser leur ROI.

PRÉSENTATION DU SCORE LEGS

Apprend d’un échantillon de données
Sélectionne les critères les plus parlants pour chaque cible
Pondère ces critères selon leur pouvoir explicatif
Construit la formule mathématique du score

Un score est un modèle prédictif d’un comportement. Il est construit
en appliquant un algorithme spécifique et il :

Il existe deux types de scores :

Score généraliste Score spécifique

S’applique à toutes les
bases et sur l’ensemble des
foyers français, comme le
score Oreiva Legs

Construit spécifiquement
pour une base client et
destiné à l’analyse exclusive
de ses données.
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POUR QUELS OBJECTIFS ?PLUS D ’EXPLICATIONS…

POUR QUELS OBJECTIFS ?UTIL ISATION DU SCORE

C O N T A C T E Z  N O S  E X P E R T S  P O U R  D E S
C O N S E I L S  E N  F O N C T I O N  D E  V O S
O B J E C T I F S
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Vous pouvez utiliser le Score Legs Oreiva pour enrichir votre base de
donateur mais aussi pour prospecter.

Enrichissement de votre base donateur : la note de score est
appliquée à l’ensemble de vos adresses afin de “noter” chacun de vos
donateurs en fonction de son appétence aux Legs.

Sélection de prospects : identifier les plus appétents aux Legs sur des
bases louées ou échangées. Tous les critères du service Oreiva (zone
géographique, âge, centre d’intérêts...) peuvent être choisis en
complément pour optimiser vos résultats.

Un ROI le plus performant : quel que soit le mode de recrutement de
testateurs choisi, vous donnez une plus grande valeur aujoutée à vos
opérations.

Construit à partir du profil de testateurs avérés issus de notre enquête
et complété des données du référentiel Kaliscope de notre partenaire
Spindata, ce score est modélisé au niveau géographique le plus fin de
la diffusion des données INSEE (le carreau) pour gagner en précision. Il
associe ainsi à chaque foyer, sous formes de classes décroissantes, un
niveau d’appétence au legs.
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